Liebe Leserin, lieber Leser,

wie Sie sehen, sehen Sie mich. In Zeiten wie diesen ist ja schon dies
allein eine gute Nachricht. Sie besagt, dass Der Zertifikateberater Ihnen
auch in diesem fiir Banken und Medien gleichermafien schwierigen
Umfeld weiterhin zur Seite stehen wird. Mehr noch. Wir begreifen die
derzeitige Krise als Chance und haben uns fiir das neue Jahr einiges
vorgenommen. Den ersten Beleg dafiir, dass wir das ungemiitliche Jahr
2009 offensiv angehen, finden Sie auf Seite 21, auf der wir lhnen mit der
DZB Akademie unser neues praxishezogenes Schulungskonzept fiir
Anlageberater vorstellen wollen.

Es ist der Auftakt fiir weitere Initiativen, mit denen wir auf die sich ab-
zeichnenden Verdanderungen im Zertifikate- und im Beratermarkt reagie-
ren werden. Eine dieser Anderungen ist seit dem Jahreswechsel schon
Realitdt. Mit Einfiihrung der Abgeltungssteuer haben sich die Rahmenbe-
dingungen fiir Anleger drastisch gedndert, wobei amiisanterweise gerade
die im vergangenen Jahr so gescholtenen Zertifikate zu den grofiten
Nutznief3ern gehoren kdnnten. Denn in kaum einem anderen Anlageseg-
ment ergeben sich durch die Umstellungen im Steuerrecht so viele neue
Maoglichkeiten wie bei Strukturierten Produkten. Welche das sind und
wie Sie Ihre Kunden davon profitieren lassen, zeigen wir in unserer Titel-
geschichte, in der wir ganz bewusst den Auftakt einer besseren Zeit fiir
Anleger heraufbeschworen.

Aber weil auch eine noch so goldene Zukunft in einer triiben Gegenwart
nicht viel hilft, haben wir uns auch mit den Méglichkeiten zur Absiche-
rung von Kundendepots beschaftigt. Auch deshalb, weil Berater hier ganz
besonders ihre Kompetenz unter Beweis stellen und damit verlorenes
Vertrauen bei den Kunden zuriickgewinnen kénnen. Um Vertrauen geht es
auch im ersten Beitrag unserer neuen Rubrik ,,Vertrieb & Praxis“, in der
wir kiinftig regelmafig erfahrene Kommunikations-Profis zu wichtigen
Themen abseits der neuesten Zertifikatestruktur zu Wort kommen lassen
wollen. Schlie8lich kommt es in der Praxis hdufig eher darauf an, wie
etwas vermittelt wird als darauf, was vermittelt werden soll.

Zu guter Letzt ist es Zeit, Danke zu sagen. Und zwar den 370 Beratern,
die an unserem aktuellen Zertifikate-Plenum teilgenommen haben.
Durch Ihre Mitwirkung ist unsere regelmaBige Erhebung zur Stimmung
im Vertrieb mit einem Rekord ins Jahr gestartet. Ein gutes Omen und ein
Beispiel, dem auch die Borse in diesem Jahr gerne folgen darf.

Aller Krisenstimmung zum Trotz, wiinscht Ihnen ein erfolgreiches Jahr
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IN EIGENER SACHE

Der Zertifikateberater ist eine eigen-
standige und unabhdngige Publikation,
die im Eigenverlag erscheint. Alleinige
und gleichberechtigte Gesellschafter
sind Verlagsgeschaftsfiihrer Tobi-

as Kramer und DZB-Chefredakteur

Ralf AndreR. Die starke Position der
Redaktion unterstreicht, dass sich der
Verlag von Beginn an ohne Wenn und
Aber den journalistischen Maximen
von Neutralitat und Unabhéngigkeit
unterworfen hat. Nichtsdestotrotz
kann nicht vollstandig ausgeschlossen
werden, dass es aufgrund anderer
Tatigkeiten der beiden Eigentiimer zu
Interessenkollisionen kommen kann,
die ihre Unbefangenheit beeinflus-

sen kdnnten. So ist Tobias Kramer in
beratender Funktion fiir einzelne Infor-
mationsdienstleister und Emittenten
tatig. Ralf Andref3 z&hlt die Zeitungen
der Welt-Gruppe und finanztreff.de

zu seinem festen Kundenstamm. Wir
versichern aber, dass wir dessen unge-
achtet bei der Berichterstattung stets
grofitmogliche Objektivitat wahren
und jegliche Einflussnahme von Dritten
strikt zurtickweisen.
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